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Amazon FBA Tools - Diese Services solltest du als Seller kennen


Als Amazon Seller müssen Sie stets die neuesten Trends beobachten und sinnvolle Investitionen in die besten Produkte tätigen. Dabei ist es außerdem sehr wichtig, die passenden Keywords zu recherchieren, damit ihre Produkte letztendlich auch gefunden werden. Eine genaue Marktanalyse sowie Datenauswertung sind oftmals nicht mehr händisch zu erledigen. Doch an dieser Stelle müssen Sie nicht verzweifeln, denn diese Arbeit kann Ihnen von hochwertigen Amazon Seller Tools abgenommen werden. 
Hierdurch können sie sich perfekt auf Ihr Amazon Business vorbereiten und wichtige Optimierungen für ihren Geschäftsbetrieb tätigen. Aus diesem Grund haben wir die besten Amazon FBA Tools für Sie unter die Lupe genommen. Hier finden Sie ausführliche Praxisberichte und können zudem erkennen, ob dieses Tool für Sie genau die richtige Wahl ist. Wir gehen dabei intensiv auf die verschiedenen Funktionen der Tools ein, sodass Sie direkt wissen, für welchen Zweck das jeweilige Programm passend ist. Bei uns finden Sie stets die vielversprechenden Best Amazon Seller Tools.


Diese Tools sind hilfreich für Amazon FBA Seller


An dieser Stelle präsentieren wir Ihnen die besten Seller Tools für Amazon FBA. Klicken Sie einfach auf das gewünschte Tool, um zu unserem ausführlichen Erfahrungsbericht zu gelangen.


Top 3 Amazon-Seller Tool Reviews


	Tool
	Preisniveau
	Testaccount
	Funktionen

	[image: alt]1. Helium 10			$97 – 397$			Kostenloser Testaccount verfügbar – jedoch mit stark eingeschränkten Funktionen				Keyword-Recherche
	Trends verfolgen
	Ranking aller Produktkeywords
	Umgekehrte ASIN-Suche


	[image: alt]2. Jungle Scout			$29 – $84			14 Tage kostenlose Testphase				Mit Niche Hunter nach genauen Parametern suchen
	Die Verkaufsgeschichte durch Product Tracker verfolgen
	Mit integriertem FBA-Rechner
	Konkurrenzanalyse betreiben


	[image: alt]3. Sellics			$99 – $599			Kostenlose Testversion für 14 Tage				Produktanalyse
	Gewinn- und Verlustrechnung
	ASIN-Suche
	Einfache und schnelle Rückerstattungen







Weitere Amazon-Seller Tool Reviews


4. AMZScout
5. Viral Launch
6. Unicorn Smasher
7. Amalyze
8. Sellerboard
9. Keepa
10. CamelCamelCamel






Das ist Amazon FBA: Der Rund-um Service


Durch den Amazon FBA Rundum-Service wird Ihnen viel Arbeit abgenommen und Sie können sich auf das Wesentliche konzentrieren. Die geforderten Parameter können Sie immer nach Ihren persönlichen Wünschen und Bedürfnissen einstellen. Somit haben Sie die Möglichkeit, Ihre Geschäftsabläufe zu optimieren und ein deutlich besseres Ergebnis am Ende des Tages zu erzielen. Bei allen Fragen rundum Amazon ist es zudem sehr ratsam, auch einen Blick auf die Amazon Hilfe zu werfen.


So funktioniert Amazon FBA


FBA steht für die englische Übersetzung Fulfillment by Amazon, eine Lösung, mit der Sie als Online-Verkäufer die großen Lagerhallen von Amazon für ihren ganz eigenen Versand nutzen können. Sie können außerdem die Produkte, die Sie über die Amazon-Webseite verkaufen auch direkt über Amazon versenden lassen. Die Funktionsweise von Amazon FBA ist ein sehr einfacher und dennoch leistungsstarker Prozess, mit dem Ihr eigener Amazon Shop wachsen kann, ohne dass Sie Tausende von Euro in Lagereinrichtungen und Personal investieren müssen.

Wenn Sie als Kunde bei Amazon FBA registriert sind, kann Amazon den gesamten Versand, einschließlich Rücksendungen und Rückerstattungen, sowie die Lagerung von Produkten in den Lagern von Amazon, das Kommissionieren und Verpacken und vieles mehr für Sie übernehmen. Der Amazon Fulfillment-Service ist so optimiert, dass Kunden beim Kauf bei Amazon normalerweise gar nicht wissen, dass sie über Amazon FBA bei einem Drittanbieter einkaufen! Ihre Käufer fast keinen Unterschied zwischen dem direkten Kauf bei Amazon und dem Kauf bei einem Verkäufer über Amazon FBA feststellen. Sie sehen die gleichen Lieferoptionen, die gleichen Rückgabe- und Rückerstattungsrichtlinien und das gleiche Serviceniveau.
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Helium 10 ist eines der besten Amazon Seller Tools mit vielen genialen Funktionen

Wenn Sie Amazon FBA verwenden wollen, senden Sie Ihre Produkte zunächst an eines der Lagerhäuser von Amazon. Das entsprechende Lager samt Anschrift wird ihnen bereits im Vorfeld von Amazon mitgeteilt. Amazon lagert Ihre Produkte sicher und bereitet sie anschließend auch für den Verkauf vor. Kunden kaufen Ihre Produkte und Amazon kümmert sich um die gesamte Transaktion von der Zahlung bis zur Aktualisierung Ihres Inventars. Amazon verpackt und versendet Ihr Produkt den jeweiligen Käufer, sodass Sie auch mit diesem Prozess absolut nichts zu tun haben. Amazon erledigt die meisten Ihrer Kundendienstaufgaben, einschließlich der Bearbeitung von Rückgaben oder Rückerstattungen. Alle zwei Wochen zahlt Amazon Ihren Umsatzgewinn direkt auf Ihr Bankkonto aus.

Das Amazon-Team versendet alle Ihre Bestellungen, bearbeitet alle Ihre Kunden-E-Mails, einschließlich der Mitteilung, dass der Artikel versandt wurde und kümmert sich um Versand und Zahlungen. Sie müssen dabei lediglich sicherstellen, dass ihr Lager bei Amazon immer mit ihren Produkten gefüllt ist und kein Lieferengpass entsteht.
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Jungle Scout ist eines der besten Tools für Amazon FBA User

Verkäufer senden ihre Produkte zunächst an Amazon. Dort werden die Produkte auch gelagert, die Bestellungen bearbeitet und die Artikel anschließend an die Käufer versandt. Dies ist für Sie als Verkäufer natürlich besonders komfortabel. Sie müssen dabei lediglich sicherstellen, dass immer genügend Produkte im Amazon Lager vorhanden sind, damit der gesamte Prozess nicht gestört wird. Ansonsten können Sie sich ganz entspannt zurücklegen und sich voll auf den Vertrieb ihrer Produkte auf Amazon konzentrieren und dabei die Top Amazon Seller Tools verwenden.


Ihre Aufgaben bei Amazon FBA


Im Zusammenhang mit Amazon FBA gibt es für Sie nur einige wenige Dinge selber zu erledigen. Wählen Sie zunächst Ihre Produkte aus, die Sie durch Amazon FBA verkaufen möchten. Amazon kümmert sich anschließend um das Back-End. Sie müssen allerdings eigenständig analysieren und herausfinden, was Sie verkaufen möchten. Stellen Sie sicher, dass Ihr Lagerbestand immer auf dem neuesten Stand ist und es zu keinen Lieferengpässen kommt. Amazon informiert Sie, wenn Ihre Lagerbestände niedrig sind und dringend für Nachschub gesorgt werden muss. Erstellen Sie Ihre Produktlisten und vermarkten Sie Ihre Produkte effektiv.


Vorteile von FBA


Müheloser Versand und Logistik sind für Sie garantiert, da Amazon die gesamte Arbeit in diesem Bereich für Sie übernimmt. Sie müssen anschließend nur noch den Überblick über Ihre Angebote behalten und sicherstellen, dass der Produktbedarf stets gedeckt ist. Das ansprechende Gesamtpaket von Amazon FBA ist für Sie schon zu vergleichsweise geringen kosten verfügbar.
Ermäßigte Versandkosten gehören zu den weiteren besonderen Vorteilen von FBA. 

Da Sie mit Amazon zusammenarbeiten, werden Sie über die FBA-Plattform auch weniger für Ihre Versandkosten ausgeben und können die Betriebsausgaben auf diese Weise deutlich minimieren. Obwohl Sie Gebühren zahlen, sind diese deutlich geringer, als wenn Sie den regulären Postweg wählen würden. Das Retourenmanagement ist bei Amazon FBA ebenfalls inbegriffen, wodurch ein großer Teil des Verwaltungsaufwandes für Sie wegfällt. Neben dem Verkauf kümmert sich Amazon FBA auch um Retouren und Rückerstattungen 
Das Kundendienstmanagement steht Ihnen außerdem immer mit Rat und Tat zur Seite. Amazon bietet seinen eigenen Kundendienst für FBA-Verkäufer an, den Sie zudem 24/7 bei Fragen und Anliegen erreichen können. Schnelle Lieferungen der Produkte in FBA erhalten automatisch das Prime-Emblem, durch welche auch Ihre Kunden die Lieferzeit viel besser einschätzen können. Mit FBA können Sie nicht nur über die Amazon-Plattform an Zielkunden verkaufen, sondern auch auf neue Multi-Channel-Lösungen zugreifen, was Ihnen noch viele weitere Türen öffnen kann.


Die Kosten von Amazon FBA


Um die möglichen Kosten zu berücksichtigen müssen Sie zunächst bedenken, dass die Lagerkosten bei Amazon sich nach Größe und Gewicht des Artikels und nicht nach dem letztendlichen Wert richten. Für Sie bedeutet dies, dass der Verkauf von Produkten mit einem besonders geringen Wert über FBA im schlimmsten Fall mehr kosten kann, als der Artikel letztendlich im Verkauf einbringt. Daher sollten Sie sich immer für Produkte entscheiden, die Ihnen trotz der Lagerkosten noch einen guten Gewinn einbringen

Für die Speicherung Ihrer Artikel im FBA Programm werden ebenfalls Gebühren fällig. Je mehr Inventar Sie gespeichert haben, desto höher fallen letztendlich auch die fälligen Gebühren aus. Außerdem steigen die Kosten für alle Artikel, die länger als 180 Tage gespeichert werden. Über die genauen Abrechnungsgebühren können Sie sich in Ihrem Bericht Abschnitt des FBA-Dashboards genauestens informieren. So können Sie sehen, welche Gebühren Sie im Rahmen dieses Programms tatsächlich an Amazon zahlen müssen. 
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CamelCamelCamel ist ein komplett kostenloses Tool für Amazon Seller!

Bei Amazon FBA gibt es zudem einen Einzelplan sowie einen Businessplan. Wenn Sie sich für den Einzelplan entscheiden, kommen Kosten in Höhe von 0,99 USD für jeden verkauften Artikel über Amazon FBA auf Sie zu. Der Businessplan kostet fix 39,99 USD pro Monat.


So viel kann verdient werden


Wie viel sie letztendlich mit Amazon FBA verdienen können, hängt natürlich von mehreren Faktoren ab. Daher kommt es natürlich auf die Produkte an, die sie letztendlich verkaufen wollen und auf die Gewinnmarge. Hierbei gibt es beispielsweise Verkäufer, die weniger als 1.000 Euro im Monat verdienen. Auf der anderen Seite gibt es allerdings auch Verkäufer, welche pro Monat ein fantastisches Einkommen von über 250.000 Euro durch Verkäufe mit Amazon FBA erzielen. Aus diesem Grund ist es immer besonders wichtig, eine genaue Kalkulation durchzuführen und sich im Vorfeld schon einen Plan zurechtzulegen, welche Produkte beim Verkauf über Amazon FBA besonders lukrativ sein können. 


5 Fragen & Antworten rund um Amazon FBA


Warum sollte ich bei Amazon verkaufen?


Amazon bietet Ihnen die Möglichkeit, Ihr Produkt Hunderten von Millionen potenzieller Kunden vorzustellen, sowie die Chance, schnell mit dem Verkauf zu beginnen, bevor Sie überhaupt eine Unternehmenswebsite oder ein physisches Geschäft errichtet haben. Sie können den gesamten Ablauf bequem aus den eigenen vier Wänden steuern.


Wie kann ich mit Amazon FBA starten?


Um Amazon FBA zu nutzen, müssen Sie zunächst Ihr Amazon-Verkäuferkonto erfolgreich erstellen. Der erste Schritt besteht darin, zu entscheiden, was Sie verkaufen möchten. Amazon bietet Ihnen über 20 verschiedene Kategorien, aus denen Sie Ihre Produkte auflisten und verkaufen können.


Wie viel kostet Amazon FBA pro Monat?


Für Amazon-Verkäufer stehen zwei Pläne zur Auswahl, basierend auf dem monatlichen Bestellvolumen. Den Einzelplan gibt es für 0,99 USD pro verkauftem Artikel und der Professional-Plan steht für 39,99 USD pro Monat zur Verfügung.


Welche Artikel verkaufen sich am besten durch Amazon FBA?


Bei Amazon FBA ist es ebenfalls besonders wichtig, dass Sie Ihre eigene Nische finden. In der Vergangenheit konnten sich allerdings Spielzeuge sowie Computerspiele und weitere Elektronik als besonders lukrativ herausstellen. Darüber hinaus gibt es allerdings noch viele weitere Bereiche, in welchen Sie mit Amazon FBA durchaus erfolgreich sein können. 


Wie finde ich die meisten verkauften Artikel bei Amazon?


Eine der schnellsten Möglichkeiten, ein profitables Produkt für den Verkauf bei Amazon zu finden, besteht darin, die Liste der meistverkauften Online-Produkte zu durchsuchen. Hier können Sie auch nach speziellen Artikeln sowie besonderen Kategorien filtern.
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Exklusive Angebote fuer Leser von Zukunft-Selbstaendigkeit.com Leser
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Newsletter


Sign Up to Our Newsletter And Receive the Best & Most Exclusive Usenet Deals On the Web in Your Mailbox
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By visiting our website, you are declaring that you are 18+ and agree to our Terms and Conditions, Privacy Policy.
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